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 Компания ТОО ИУ «СМС Унистар Текнолоджи» была создана в июле 1998 года.               С 2000г. 

компания является официальным сервисным дистрибьютором компании «Deutz AG». Основной 

деятельностью компании  ТОО ИУ «СМС Унистар Текнолоджи» является: поставка 

индустриальных дизельных двигателей Deutz AG, Lombardini, Hatz компрессоров Atmos,  
дизель-генераторных установок Himoinsa, Geko Eisemann GmbH, погрузчиков и катков Atlas 
Weycor а также запасных частей, расходных материалов и оригинального дизельного моторного 

масла. 

 

 С первых дней существования деятельность компании предоставлена следующими видами услуг: 

обслуживание и капитальный ремонт дизельных двигателей горно-шахтного оборудования, 

буровых установок, погрузчиков, компрессоров и энергетического оборудования. 

 

 Высококвалифицированные механики, строго придерживаясь технологии завода-изготовителя, 

могут производить капитальный ремонт двигателей любой сложности. Инженерно-технический 

персонал имеет многолетний опыт практической работы и постоянно совершенствует свои 

профессиональные знания и навыки, в том числе, проходя ежегодное обучение за рубежом.  

 

 На данный момент  для наших клиентов существуют сервисные центры  компании в таких 

городах как: Астана,  Алматы, Сатпаев, Усть-Каменогорск, Риддер.  



Сервисные центры 



Сервисные центры 
 

050052 Республика Казахстан, г. Алматы, 

 мкр-н Таугуль – 3, ул. Пригородная 40, 

Тел.: +7 727 3269594, +7 727 255 66 62, 

Факс: +7 727 3269230 

E-mail:  sales@sms-ut.kz 

 

101301 Республика Казахстан 

 г. Сатпаев, ул. Колмаганбетова 1, 

Тел. / факс:  +7 71063 77405,  

E-mail: rep.satpaev@sms-ut.kz  

 

070018 Республика Казахстан 

 г. Усть - Каменогорск , ул. Абая 99, 

Тел. / факс:  +7 7232  753714,  

E-mail: rep.vko@sms-ut.kz 

 

 

 

 

 

 

 

010000 Республика Казахстан 

г. Астана ул. Акжол 51  

Тел. / факс:  +7 7172 682735,  

E-mail: rep.astana@sms-ut.kz 

 

 

071300 Республика Казахстан,  

 г. Риддер ул. Бухмейера 5 

Тел.: +7 777 411 44 16 

E-mail:  rep.ridder@sms-ut.kz 

 

Республика Казахстан 

г. Зыряновск, 

Тел:  +7 777 405 65 67, +7 701 722 3920 

E-mail: rep.zyryanovsk@sms-ut.kz 
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Высокий уровень квалифицированного персонала, 

специальные инструменты, соблюдение технологий 

завода-изготовителя обеспечивают капитальный 

ремонт двигателей любой сложности и при этом 

гарантируют качество проводимых работ. 

Все сервисные центры компании оснащены всем 

необходимым специнструментом, диагностическим 

оборудованием для нового поколения двигателей. 

Специально для оперативности проведения ремонтов 

создан консигнационным склад запасных частей, и  

комплектующих для двигателей Deutz AG.  













 Обучение персонала 
 

Сотрудники компании "СМС Унистар Текнолоджи"  

проходят регулярное обучение по ремонту 

двигателей Deutz. Так в период с 2010 по 2015 годы 

технический состав компании прошел обучения 

практически по всему модельному ряду дизельных 

двигателей немецкого концерна Deutz AG. 

Обучение проводили специально приглашенные 

специалисты из Германии.  





 

 Основная деятельность компании  - продукция Deutz AG: 
 

 Дизельные индустриальные двигатели и запасные части Deutz AG 

 Моторное дизельное масло Deutz AG 

 Квалифицированное гарантийное и сервисное обслуживание двигателей DEUTZ 
AG;  

 Компьютерная диагностика дизельных двигателей DEUTZ AG;  

 Восстановительный ремонт любой сложности дизельных двигателей Deutz AG;  
 

 

 Аргументы 
 

 Единственный официальный  дистрибьютор  Deutz AG  на территории РК 

 Оригинальные детали и двигатели Deutz AG 

 Гарантия  качества 12 месяцев 

 Оперативность  

 Высококвалифицированный персонал 

 Развитая сервисная сеть  
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Инфраструктура Продукты 

питания 

Удобство Пассажиропоток Отдых Энергия 

Применение двигателей Deutz AG 

Дорожно-

строительная 

техника 

Коммерческий 

транспорт 

Техника для 

аэропортов 

С/Х техника Стационарная 

техника 

Кораблестроение 



 

Основная деятельность компании  - реализация продукции DEUTZ AG: 

 
Оригинальные запасные части DEUTZ AG 

 

 Фильтры топливные, масляные и воздушные 

 Стартеры, генераторы, регуляторы оборотов, турбокомпрессоры 

 Топливная аппаратура, форсунки, насос-дозаторы 

 Комплекты для ремонта по спец. предложениям от Deutz AG 

 Двигатели конвейерной и ручной сборки от Deutz AG 

 

Оригинальное моторное масло DEUTZ AG 
 

 DEUTZ TLS - 15W40 D (DQC II-05)  

 DEUTZ TLX - 10W40 FE (DQC III-05)  

 DEUTZ  Rodon 10W40 Low SAPS (DQC III-10 LA) 

 DEUTZ DQC4-5W30-UHP (DQC IV-05) 
 

Антифриз  DEUTZ AG (концентрат) 

Присадка  DEUTZ AG к дизельному топливу  

для промывки топливной системы 
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Новое направление – аэропортовая техника от Компании  GUINAULT-

LEBRUN, производства Франция. 

 

Техника данного производителя оснащается двигателями DEUTZ AG,  CUMMINS,  
JOHN DEER 

 

 Наземные силовые установки 

 Установки воздушного старта 

 Установки обогрева и кондиционирования воздуха 

 Конвертеры частоты 

 

 

 

 

 

 

 



Наземные силовые установки 

115V/400Hz - 28Vdc  

Стартовые устройства 

 

 

Обогрев кабины Кондиционирование 

Дизельный винтовой компрессор 

180 – 400 lbs/min 

Конверторы 

частоты 

Установки обогрева и 

кондиционирования воздуха 



Новое направление – дорожно-строительная техника от Компании Atlas 

Weycor производства Германия. 
 

Виды техники данного производителя оснащаются двигателями германского концерна DEUTZ AG 
 

          Колесные погрузчики                               Дорожные катки 

 

 

 

 

 

 

 

Линейка катков и погрузчиков от компании Atlas Weycor – это: 
 

 более 5 моделей тандемных и грунтовых катков 

 более 10 моделей колесных погрузчиков  

 

 

 



Новое направление  – винтовые компрессоры от Компании ATMOS производства Чехия. 

 

 Передвижные дизельные компрессоры ATMOS PDP и PD (а также PB и PDV) 

 Стационарные винтовые компрессоры ATMOS SEC и ATMOS SE 

 Стационарные винтовые  электрические компрессоры ATMOS ALBERT  

 Компрессорное масло ATMOS 

 

Основные преимущества компании ATMOS – это: 

 

 чрезвычайно высокая надежность благодаря запасу мощности двигателей 

 эффективная система контроля расхода топлива 

 усовершенствованная антикоррозионная защита 

 соответствие требованиям ЕС по уровню шума и экологической безопасности 

 компоненты от известных  европейских производителей 

 винтовая пара  ATMOS собственного производства 

 нет частей, произведенных в Китае 

 поддержка ATMOS по всему миру 

 

 

 

 



Новое направление  –  дизель-генераторные установки (ДГУ), осветительные вышки 

производства  Himoinsa, Испания и Geko Eisemann GmbH, производства  Германия. 

 

 

 ДГУ любой мощности и комплектации   

 Стационарные  и передвижные ДГУ  

 Осветительные вышки 

 Сварочные агрегаты  

 

 

Основные преимущества компании : 

 

 Европейское качество и долговечность 

 Гарантия 12 месяцев 

 Экономичность  

 Надежность и простота в обслуживании 

 Гибкая система цен 

 

 

 

 

 



 

Новое направление  – дизельные двигатели и запасные части от Компании 
LOMBARDINI, KOHLER производства Италия 

 
Оригинальные двигатели и запасные части LOMBARDINI, KOHLER 
 

 Фильтры топливные, масляные и воздушные 

 Стартеры, генераторы, регуляторы оборотов, турбокомпрессоры 

 Топливная аппаратура, форсунки, насос-дозаторы 

 Новые двигатели от LOMBARDINI, KOHLER 

 

Применение 
 

 Сельское хозяйство 

 Дорожно – строительная техника 

 Промышленность 

 Спецтехника 
 

Преимущества 
 

 Прямые поставки от Завода 

 Высокое европейское качество 

 Гарантия 12 месяцев 
 
 

 



 

Новое направление  – гидравлическое оборудование от Компании DYNASET 
производства Финляндия: 

 

 ЭЛЕКТРИЧЕСТВО 

 Гидравлический генератор 

 Гидравлический генератор саморегулирующийся 

 Гидравлический сварочный аппарат 

 Гидравлический магнитный генератор 

 Грузоподъемные магниты 

 Гидравлические магниты 

 Гидравлический генератор наземного питания 
 

 ВОДА  ВЫСОКОГО ДАВЛЕНИЯ 

 Гидравлический водяной насос высокого давления 

 Агрегат для мойки улиц 

 Система очистки труб высокого давления 

 Система пылеподавления высокого давления 

 Система пожаротушения высокого давления 

 Гидравлический насос бурового раствора 

 Система мойки мусорных контейнеров высокого давления 

 Погружной гидравлический насос 
 

 ВОЗДУХ ВЫСОКОГО ДАВЛЕНИЯ 

 Гидравлический компрессор 
 

 ГИДРАВЛИЧЕСКИЕ  СОВРЕМЕННЫЕ  РАЗРАБОТКИ 

 Гидравлический шлифовальный станок 

 Гидравлическая лебедка 

 Гидравлический блок для спасательного инструмента 

 Установочные вентиля 

 Гидравлический вибронасос 

 Отбор гидравлической мощности 
 

 

 

 



 Постоянные клиенты компании: 
 

АО «Казцинк» 

ТОО «Казцинк – ремсервис» 

ТОО «Казцинктранс» 

ТОО «Корпорация Казахмыс» 

ТОО  "Kazakhmys Maintenance Services           
 (Казахмыс Мэйнтенанс Сервисиз)" 

АО «ТНК «Казхром» 

АО НК «Казахстан Темiр жолы» 

ТОО "Камкор Менеджмент"  

ТОО «Камкор Локомотив» 

ТОО «Туркуаз» 

ТОО "Казвторчермет" 

ТОО «Атлас Копко Центральная Азия» 

АО «Петро Казахстан Кумколь Ресорсиз» 

АО «Международный Аэропорт Алматы» 

ТОО «Виртген Казахстан» 

ТОО «Инжстрой» 

АО «Дорстрой Астана» 

АО «Кумкольстрой» 

 Новые клиенты компании: 
 

ТОО «ЕР САЙ Каспиан Контрактор 

ТОО «Евротехсервис» 

ТОО "Каражыра ЛТД« 

ТОО «ХВХ Машинс Казахстан» 

ТОО "Темiржол жондеу« 

АО НИИ «Гиброприбор» 

ТОО "АБК Автодор НС» 

ТОО «Караганда-авто» 

ТОО «УАД» 

ТОО «Юнид Строй» 

ГРУППА КОМПАНИЙ ТУРКУАЗ 

ТОО «КарГорМаш» 

и прочие. 
 

 

 

 

 

 

 

 



 Факт продаж в разрезе географии и периода времени (тыс.тг).  

 

 

 

 
 

 

 

 

 

   Динамика общего объема продаж и оказания услуг за период 2007-2015гг.: 

ГОД   Общий объем    Объем оказанных услуг   
 Объем 

продаж   

 Объем экспорта и услуг 

оказанных не на 

территории РК   

2007               148 263                             24 782            123 481                             2 971    

2008               158 303                             28 343            129 960                           12 004    

2009               233 912                             68 459            165 453                                      -    

2010               319 025                             76 711            242 314                                      -    

2011               353 840                             36 710            317 130                                      -    

2012               340 856                           103 771            237 085                                242    

2013               357 412                           126 699            230 713                             8 459    

2014               517 746                           255 836            261 910                                      -    
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 -  
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 Сравнительный анализ увеличения доли услуг по диагностики и ремонту ДВС в общем объеме 

продаж и оказанных услуг указывает на четкую тенденцию увеличения роли сервиса  в общем 

доходе, чему, несомненно, способствует расширение сервисной сети компании на территории 

Республики Казахстан. 
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Статистика общего объема продаж и оказанных услуг, так же подтверждает 

вышеизложенное: 

ГОД  Общий объем  
Объем оказанных 

услуг  
Объем продаж  

Объем экспорта и услуг 

оказанных не на 

территории РК  

2007 148263 24782 123481 2971 

2008 158303 28343 129960 12004 

2009 233912 68459 165453 0 

2010 319025 76711 242314 0 

2011 353840 36710 317130 0 

2012 341705 96627 244229 242 

2013    357411        126699       230712       8459    

2014    517746         255836         261910      -    



 В ниже представленной диаграмме наглядно показано, что объем продаж несколько снизились в 

2009г., но в текущем году показатели стабилизировались и имеют тенденцию к активному росту. 

Доля сервиса в объеме продаж значительно увеличивается. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Динамика общего объема продаж и оказания услуг за период 2007-2014гг. 

 

  Доля продаж ДВС и запасных частей  Доля сервиса в % соотношении  

2007 83,29 16,71 

2008 82,10 17,90 

2009 70,73 29,27 

2010 75,95 24,05 

2011 89,63 10,37 

2012 71,47 28,28 

2013 64,55 35,45 

2014 50,59 49,41 
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План продаж 
 

         Учитывая постоянный рост покупательского спроса за счет увеличения импортируемой в РК новой 

и бывшей в употреблении техники, большая часть которой оснащена дизельными двигателями 

германского концерна "DEUTZ AG", компания планирует ежегодное увеличение общего объема продаж 

не менее 30 %.   

          Квартальный срез по результатам общего объема продаж и оказанных услуг в течение последних 

лет (2007-2014), представленный ниже, подтверждает объективную реальность будущего плана продаж 

на 2015-2016 гг. 
 

Статистика продаж в сравнении прошлых периодов по кварталам: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ГОД  
 1 квартал/объем 

продаж в т.т.   

 2 квартал/объем 

продаж в т.т.   

 3 квартал/ объем 

продаж в т.т.   

 4 квартал/объем 

продаж в т.т.   

2007                  21 953                    34 702                    45 963                  45 645    

2008                  46 582                    23 168                    45 403                  46 150    

2009                  26 604                    81 512                    46 560                  79 236    

2010                  43 976                    83 813                  122 804                  68 432    

2011                  50 464                    93 137                    90 843                119 396    

2012                  49 235                  115 926                    99 865                  76 679    

2013                  75 553                    67 747                    87 855                126 256    

2014                  75 391                  152 131                  119 665                170 559    



Динамика продаж в сравнении прошлых периодов по кварталам: 
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Статистика продаж ДВС в полной комплектации в сравнении прошлых периодов по кварталам: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

Как следует из диаграммы, в истории продаж присутствует некоторая сезонность, доходы возрастают в третьем квартале 

года. 

 

ГОД  1 квартал/ кол-во ДВС  2 квартал/ кол-во ДВС  3 квартал/кол-во ДВС  4 квартал/ кол-во ДВС  

2007 6 7 15 8 

2008 6 6 10 5 

2009 3 5 2 7 

2010 7 12 14 3 

2011 1 8 8 8 

2012 3 12 8 3 

2013 2 5 11 19 

2014 6 15 3 9 
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На основании анализа данных за последние годы был сделан прогноз продаж на 

среднесрочный период. Результаты представлены в таблице: 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

ГОД  
 1 квартал/объем продаж 

в т.т.   

 2 квартал/объем продаж 

в т.т.   

 3 квартал/ объем 

продаж в т.т.   

 4 квартал/объем продаж 

в т.т.   

2007                   21 953                      34 702                  45 963                     45 645    

2008                   46 582                      23 168                  45 403                     46 150    

2009                   26 604                      81 512                  46 560                     79 236    

2010                   43 976                      83 813                122 804                     68 432    

2011                   50 464                      93 137                  90 843                   119 396    

2012                   49 235                    115 926                  99 865                     76 679    

2013                   75 553                      67 747                  87 855                   126 256    

2014                   75 391                    152 131                119 665                   170 559    
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4 квартал/объем продаж в т.т.  

Опираясь на исторические данные, реалистичный прогноз показывает постепенный стабильный 

рост объема продаж. Учитывая планы Компании по развитию сервисных центров и охвату новых 

регионов страны, можно с уверенностью сказать, что данный прогноз достаточно жизнеспособен. 

Его реализации будет способствовать стабильный спрос и наличие потенциальных новых клиентов. 



Большое спасибо за внимание ! 


